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Wie konnen Schiilerfirmen Anschubfinanzierungen
und Mittel fiir Projektvorhaben akquirieren?
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Ergebnisse Brainstorming

Welche Ideen und \Wege kennen Sie, um
Mittel flir ein Schulerfirmenprojekt zu
erwerben? (Mehrere Nennungen moglich)
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Unternehmenspatenschaf
ten, Spendenaktionen

Gewinne aus der Eltern einbeziehen bzw. die
Schulerfirma Eltern bittenihre
Netzwerke zu bemiihen.
Aktionen, bei denen

Jugendférderfonds (zB. Preisgelder méglich sind (

der Stadt Jena) zB.TEAG) Stadtverwaltungen bzw.
Bezirksausschlisse

lokale Aktionsplane der
Kommunen
Koordinier ungsste(le

SCHULERE,
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Fundraising — Die ersten Schritte

o Mochte ich Finanzmittel oder sind Sachspenden
ausreichend?

o Wie groR soll die Summe sein? (Klein, Mittel, Grol})

o Welche Topfe kommen in Frage? Offentliche oder
private Mittel?

o Wie viel Zeit/Vorlauf habe ich fur das Projekt?
o Wen kann ich ansprechen, um mir zu helfen?

o Wie legen Sie Ihr Fundraising ab/lasst es sich
wiederverwenden?
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Welche Arten des Fundraising gibt es?

Arten der Mittel
« Offentliche Mittel (Lottomittel, Antriage bei der Kommune, EU-Mittel usw.)
* Private Mittel ( Unternehmen, private Spenden, Crowdfunding)
* Sachspenden (Technik, Stoffe, Lebensmittel & Getranke usw.)
* Arbeitszeit (Freiwilligenarbeit, Praktika usw.)

Arten des Fundraisings

* Events (Kuchenbasare, Spendenlauf, Schulaktionen)
* Spendenbriefe (Anschreiben an Unternehmen)

*  Mobil

* Online




Grundlagen des Fundraising: Vernetzung

Fundraising benotigt Zeit, Erfahrung, Ideen und gute
Netzwerke

* Erstellen Sie sich eine Liste/Ubersicht an potenziellen
Sgendern, mit passenden Spenden von Sachspenden
uber Kleinbetrage bis grolle Summen.

* Horen Sie sich bei Kolleg:innen, Bekannten oder
anderen Schilerfirmen um

* Lokale Sozialprojekte (Jugendzentren, Vereine uvm.)
sind oft auch gut vernetzt und kennen
Fordermaoglichkeiten

* Suchen Sie nach erfolgreichen Unternehmen /
Institutionen in lhrer unmittelbaren Umgebung

* Fragen Sie den Schulforderverein nach Kontakten

* Nutzen Sie den Vorteil, eine Bildungseinrichtung zu
sein und damit ein gemeinnitziges Ziel zu verfolgen
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Grundlagen des Fundraising: Ressourcen

Fundraising braucht Zeit (und gute Vorlagen):

* Wenn Sie einmal einen Brief/Antrag schreiben oder
stellen, speichern Sie die Datei als Vorlage ab, um sie
fur andere Projekte wiederverwenden zu konnen

* Nehmen Sie sich die Zeit, eine gute Vorlage zu
entwickeln. Dadurch kénnen Sie spater viel Zeit sparen.

e Klaren Sie mit dem Schulférderverein die Abrechnung
der Mittel und die Ausstellung einer Spendenquittung.

e Suchen Sie sich Etappenziele. Kleine Summen sind oft
leichter zu akquirieren

* Es lohnt sich, eine verantwortliche Person dafiir zu
finden, die das Thema Fundraising betreut.
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Tipps zum Fundraising: kreativ sein

* Fundraising muss nicht immer Geld sein
* Was macht lhre Schilerfirma aus?

e Oft finden sich hier leicht anschlussfahige und
kostenglinstige Werbeaktionen oder andere
Unternehmen, die Sie gern unterstlitzen bei lhrem
Vorhaben

* Mit welchen Aktionen haben Sie schon einmal Erfahrung
gesammelt?

* Fangen Sie nicht etwas an, von dem Sie keine Erfahrung
haben, bauen Sie auf dem auf, was Sie kbnnen.

* Oft haben Eltern Lust, ebenfalls zu unterstiitzen: Wie ware
ein Bastelabend oder jemand, der Flyer erstellt und druckt?
Plattformen wie Canva machen Flyererstellung leichter denn
je.
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Tipps zum Fundraising: Bildhaft denken

* Nutzen Sie konkrete Bilder (im Kopf), anschlussfahige
Situationen, Anfragen mit thematisch passenden Themen

* Dokumentieren Sie gute Arbeit und zeigen Sie sie

* Nutzen Sie Veranstaltungen in der Offentlichkeit (Tag
der offenen Tur, Stadtfeste usw.) und prasentieren Sie die
Produkte

* Legen Sie Wert auf Offentlichkeitsarbeit
(Zeitungsartikel, Flyer, Besuche bei Messen)
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Grundlagen des Fundraising:
Unterschiedliche Topfe

Fiir die Langfristige Planung (1-6 Monate)

* Um offentliche Mittel zu akquirieren, lohnt es sich, sich
umzuhdren und Zeit mitzubringen:

* Lottomittel bei Ministerien: mit etwas Zeit lassen
sich hier oft Summen von 500-2000 Euro akquirieren

* Lokaler Aktionsplan: Oft sind Fordertopfe fur
politische Aufklarung oder Demokratische Projekte
leicht zuganglich. Mit dem richtigen
Themenschwerpunkt lassen sich hier leicht Mittel
akquirieren (Miteinander, Spendenaktionen,
Inklusion usw.)

e GroRere Trager: AWO, Aktion Mensch uvm.
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Grundlagen des Fundraising:
Unterschiedliche Topfe

Fiir die mittelfristige Planung (2-4 Wochen)

* Es gibt oft niederschwellige Antrage (1-2 Seiten) von
Stiftungen, Tragern und ahnlichem, die nur einige
Wochen Bearbeitungszeit besitzen

 Stadtverwaltung: gibt es lokale Mittel, die sich fir
Bildungsprojekte verwenden lassen? (100-1500 Euro)

e Schulbudget: Gber das Schulamt und das Thillm sind

haufig niederschwellig Mittel moglich (zwischen 100-
500 Euro)

* Mikroférderungen durch Trager (bsp.:
https://stadtjugendring-erfurt.de/jugendfoerderung )
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Startkapital fur Schilerfirmen

Auftaktevent (Kuchenbasar, Grillfest, 0.4.):

Bitten Sie den Forderverein um einen Vorschuss fiir die
Auslagen. Fiihren Sie eine Auftaktveranstaltung durch und
nutzen den Erlos als Startkapital.

Organisation als AG oder Genossenschaft

Griinden Sie die Schiilerfirma als (simulierte) Ag oder
Genossenschaft. Die Mitarbeitenden, die Schulgemeinschaft
oder die Eltern konnen fiir 5-10 Euro Anteile erwerben. Der Erlos
bildet das Startkapital.




Weitere Topfe

TEAG - IdeenMachenSchule

Forderung von Schulprojekten mit dem Ziel das schulische
Umfeld zu verbessern oder eine aktive Freizeitgestaltung zu
ermoglichen mit bis zu 1000€

BAMM Erfurt - Mikroprojektforderung

Forderung von Mikroprojekten von jungen Menschen (u27) fiir
junge Menschen in Erfurt mit bis zu 400€

Denk Bunt
Forderung von politischer und ziviler Courage



https://www.thueringerenergie.de/Ueber_uns/Engagement/IdeenMachenSchule
https://bämm-erfurt.de/mikroprojektfoerderung/
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Checkliste : Wie gehe ich vor

o Madchte ich Finanzmittel oder sind Sachspenden
ausreichend?

o Wie groR soll die Summe sein? (Klein, Mittel, Grol})

o Welche Topfe kommen in Frage? Offentliche oder
private Mittel?

o Wie viel Zeit/Vorlauf habe ich fur das Projekt?
o Wen kann ich ansprechen, um mir zu helfen?

o Wie legen Sie Ihr Fundraising ab/lasst es sich
wiederverwenden?




Unsere aktuellen Angebote

RE:Start Workshops (Anmeldelink:
https://eveeno.com/restart)

Vor Ort Besuche aller Schiilerfirmen
& Workshops zu allen gdngigen Themen

Schiilerfirmenmesse in Erfurtam 1.7.2022
https://eveeno.com/schuelerfirmenmesse2022
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Weitfrf(]hrende Quellen

Fundraising fir Schulen allgemein (Ganztagig Lernen)

Spendenrecht & Spendenbescheinigung (ehrenamt24.de)
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Vielen Dank
und

auf Wiedersehen!

Deutsche Kinder- und Jugendstiftung
Koordinierungsstelle Schiilerfirmen Thiiringen
Lobdergraben 11

07743 Jena

Fabian Pfundmeier
Andreas Siegmann

03641-7736240
03641-7736241

fabian.pfundmeier@dkijs.de
andreas.siegmann@dkjs.de

https://www.schuelerfirmen-thueringen.de/
www.fachnetzwerk.net
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